KARTA PRZEDMIOTU

Nazwa przedmiotu: Prawo handlowe

Naktad pracy:
Liczba punktéw ECTS: 7
Liczba godzin pracy: 175

Kierunek studiow:

prawo

jednolite studia magisterskie polski

Poziom studiow: Jezyk wyktadowy:

Sktadowe przedmiotu

1. Prawo handlowe [wyktfad; studia stacjonarne: 30 godz. / studia niestacjonarne: 24 godz.]
2. Prawo handlowe [warsztaty; studia stacjonarne: 30 godz. / studia niestacjonarne: 18 godz.]

Miejsce przedmiotu w programie studiow

Celem przedmiotu jest zapoznanie studenta z cywilnoprawnymi zagadnieniami obrotu gospodarczego,
ze szczegblnym uwzglednieniem konstrukcji prawnej spétek handlowych, spétdzielni, czynnosci
handlowych w tym specyfiki uméw zawieranych w obrocie handlowym oraz ich typowych postaci.

Efekty uczenia sie

. Kod Weryfikacja
kierunkowego . .. . .
. Przedmiotowe efekty uczenia sie efektow uczenia
efektu uczenia .
. sie
sie

PRJ_WO06 Student ma pogtebiong, uporzgdkowang i ugruntowana Metoda 1/
wiedze o gtdéwnych instytucjach prawa handlowego, spoétkach Metoda 2
osobowych i kapitatowych w obrocie polskim i rzadzacych
nimi prawidtowosciach oraz o umowach handlowych. Student
zna i rozumie ich specyfike w ramach poszczegélnych gatezi
prawa.

PRJ_WO07 Student ma pogtebiong, uporzadkowang i ugruntowang, Metoda 1/
szczegdtowg wiedze o normach zawartych w wybranych Metoda 2
zrédtach prawa krajowego i prawa unijnego w zakresie prawa
handlowego, zna i rozumie ich tresé i zaleznosci miedzy nimi.

PRJ_W10 Student w pogtebionym stopniu zna i rozumie znaczenie roli Metoda 1/
prawnika w funkcjonowaniu podmiotu gospodarczego, ma Metoda 2

pogtebiong i uporzagdkowang wiedze o przepisach
regulujgcych prowadzenie dziatalnosci gospodarczej.




PRJ_W15 Student w pogtebionym stopniu zna i rozumie formy rozwoju Metoda 2
indywidualnej przedsiebiorczosci.

PRJ_UO07 Student potrafi identyfikowa¢ i postugiwa¢ sie normami Metoda 2
prawa regulujgcymi  poszczegélne sfery  dziatalnosci
podmiotéw gospodarczych oraz zaproponowac zastosowanie
rozwigzan prawnych w konkretnej sytuacji.

PRJ_UO08 Student potrafi sporzgdzaé¢ pisma procesowe, umowy oraz Metoda 2
inne dokumenty (propozycje uchwat) tworzone w procesie
Swiadczenia profesjonalnej pomocy prawnej zwigzanej ze
stosunkami handlowymi.

PRJ_KO5 Student mysli i dziata w sposdb przedsiebiorczy, zauwaza Metoda 2
pojawiajgce sie mozliwosci rozwoju i jest gotowy do ich
wykorzystania.

Opis i tresci programowe

Prawo handlowe [wyktfad]

Opis:

Celem zajec jest zapoznanie studentéw z podstawowymi pojeciami i instytucjami z zakresu prawa
handlowego. W toku wyktadéw beda omawiane ogdlne zagadnienia zwigzane z pojeciem
przedsiebiorcy oraz dotyczace powstania i zasad dziatania spotek prawa handlowego, praw i
obowigzkéw ich organdw oraz wspdlnikdw, z uwzglednieniem problemow wystepujgcych w praktyce.

Tresci:
Czes¢ . Prawo handlowe — zagadnienia ogdlne:

° Pojecie i zrédta prawa handlowego.
Przedsiebiorca. Nazwa i firma. Dobra osobiste przedsiebiorcy. Nieuczciwa konkurencja.
Rodzaje przedsiebiorcow.
Pojecie dziatalnos$ci gospodarczej, zasady jej prowadzenia i ograniczenia.
Rejestrowanie przedsiebiorcéw (CEIDG i KRS).

° Zasady reprezentacji przedsiebiorcow (petnomocnictwo i prokura).
Czes¢ Il. Spotki osobowe:

° Spodtka jawna.

° Spodtka partnerska.

° Spoétka komandytowa.

° Spoétka komandytowo-akcyjna.
Czesc lll. Spotki kapitatowe:

° Spodtka z ograniczong odpowiedzialnoscia.

° Spédtka akcyjna.

° Prosta spotka akcyjna.
Czes¢ IV. Transformacje w spétkach:

° taczenie spotek.

° Podziat spotek.

° Przeksztatcenie spétek.




Prawo handlowe [warsztaty]

Opis:

Celem zajec jest zapoznanie studentéw z podstawowymi pojeciami i instytucjami z zakresu prawa
handlowego i zasadami funkcjonowania spétek handlowych, spétdzielni, instytucji not for profit oraz
wybranymi, pozakodeksowymi umowami handlowymi oraz ich praktyczne wykorzystanie w obrocie
gospodarczym. W ramach zaje¢ studenci bedag ¢wiczy¢é umiejetnosé identyfikacji i rozrézniania
poszczegdlnych umdw oraz konstrukcji postanowiern umownych charakterystycznych dla danego typu
umowy handlowej oraz umiejetnos¢ konstruowania postanowierr umownych charakterystycznych dla
wszystkich spotek handlowych. W ramach zajeé studenci bedy analizowac i sporzadzac¢ typowe
postanowienia umow handlowych i spétek handlowych, oraz rozwigzywad kazusy.

Tresci:
Czesc I. Umowy handlowe:
° Pojecie i rodzaje uméw handlowych.
° Typowe klauzule umowne charakterystyczne dla uméw handlowych.
° Specyfika zawierania umoéw handlowych.
° Wybrane rodzaje umoéw handlowych pozakodeksowych
Czes¢ Il. Przedsiebiorcy i instytucje not for profit:

° Osoba fizyczna jako przedsiebiorca.
° Spétdzielnie.
° Instytucje not for profit (stowarzyszenia i fundacje).

Czesc. 1l Spoétki osobowe:
° Spodtka jawna — éwiczenia praktyczne.
° Spodtka partnerska — éwiczenia praktyczne.
Spoétka komandytowa — éwiczenia praktyczne.
° Spoétka komandytowo-akcyjna — éwiczenia praktyczne.
Czesc IV. Spotki kapitatowe:
. Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig — ¢wiczenia praktyczne.
° Spotka akcyjna — ¢wiczenia praktyczne.
. Prosta spotka akcyjna — ¢wiczenia praktyczne.

Weryfikacja efektow uczenia sie

Forma weryfikacji Warunek zaliczenia

Metoda 1 Egzamin pisemny minimalna liczba punktéw konieczna do zaliczenia: 26
® maksymalna liczba punktéw do zdobycia: 50

Metoda 2 Kolokwium ® minimalna liczba punktéw konieczna do zaliczenia: 25
maksymalna liczba punktéw do zdobycia: 50




Ocena koncowa

Warunkiem uzyskania oceny pozytywnej z przedmiotu jest:
® obecnosé obowigzkowa na warsztatach,
e zdobycie minimalnej liczby punktdw okreslonej dla kazdego zadania.

Ocena z przedmiotu wystawiana jest na podstawie sumy punktéw zgodnie z ponizszg skalg i progami:

91 — 100 punktéw oznacza 5 (bardzo dobry)

81 -90 punktéw oznacza 4+ (dobry plus)

71-80 punktéw oznacza 4 (dobry)

61 —70 punktéw oznacza 3+ (dostateczny plus)

51 -60 punktéw oznacza 3 (dostateczny)

ponizej 51 punktow niedostateczny (2), przedmiot musi byé powtdrzony.




